
مصرفىكهربائيةاجهزةبيعمحلمشروعجدوىدراسة

عدةهناكلكنناجحة،استثماريةفرصةيكونأنيمكنمصرفيكهربائيةأجهزةبيعمحلمشروعفتح
توضحأوليةجدوىدراسةإليكدقيق.بشكلالمشروعجدوىلتحديدالاعتبارفيأخذهايجبعوامل

الأعمال:منالنوعهذالبدءالأساسيةالعناصر

المشروعملخص.1

أجهزةشاشات،هواء،مكيفاتغسالات،)ثلاجات،كهربائيةاجهزةبيعمحلالمشروع:نوع●
صغيرة(.منزلية

تزدادحيثالمتوسطة،فوقإلىالمتوسطةالفئةمنوالأسرالأفرادالمستهدفة:الفئة●
المختلفة.الكهربائيةالأجهزةإلىاحتياجاتهم

6الجديدة،)القاهرةالجديدةالمدنمثلعالية،سكانيةكثافةذاتمناطقفيالمقترح:الموقع●
المدن.داخلالرئيسيةالتجاريةالمناطقأوالشروق(أكتوبر،

والمنافسةالسوقتحليل.2

النموفيتستمرالتيالناميةالأسواقمنمصرفيالكهربائيةالأجهزةسوقالسوق:حجم●
للطاقة.والموفرةالذكيةالمنتجاتعلىالطلبتزايدمعخاصة

،LG،توشيبامثلوالدوليةالمحليةالتجاريةالعلاماتمنالعديدتوجدالرئيسيون:المنافسون●
المنافسة.رايةوكارفورمثلالكبرىالمتاجرسلاسلإلىبالإضافة،إيريونيونو،سامسونج

بأسعارمنتجاتأوأفضلخدماتبتقديموالمتوسطةالصغيرةللمحلاتفرصهناكلكنقوية،
تنافسية.

الإنترنت،عبروالشراءالمتجددة،والطاقةالذكية،الأجهزةعلىالإقبالالحديثة:الاتجاهات●
للمشروع.قويةإضافةسيكونالإلكترونيللتسويقمنصةوجودلذلك

الماليةالدراسة.3

التأسيسية:التكاليف●
مواقعفيجنيه20,000إلى10,000بينالشهريالإيجاريتراوحالمحل:إيجار○

والمساحة(.المنطقةحسبيختلف)قدجيدةإلىمتوسطة
بتكلفةوالإضاءة،الديكور،العرض،وحداتالأرفف،تشملالداخلية:التجهيزات○

جنيه.100,000إلى50,000منتتراوح
والتسجيل.الأوليةللتراخيصجنيه10,000حواليوالضرائب:التراخيص○



يشملبماالأولى،التسويقيةللحملاتجنيه20,000إلى15,000حواليالتسويق:○
المحلية.والإعلاناتالرقميالتسويق

الشهرية:التشغيليةالتكاليف●
لكلجنيه5,000راتببمتوسطموظفين3-2توظيفبفرضالموظفين:رواتب○

شهريًا.جنيه15,000إلى10,000حواليستحتاجموظف،
جنيه4,000إلى2,000حواليالتكلفةتكونأنالمتوقعمنوالمرافق:الكهرباء○

شهريًا.
للإعلاناتشهريًاجنيه10,000إلى5,000تخصيصالمستمر:التسويق○

والعروض.
المتوقعة:الإيرادات●

200,000بينمبيعاتمتوسطيحققالمحلأنبفرضالشهرية:المبيعاتمتوسط○
)التوقعاتالمباعةوالأجهزةالسائدةالأسعارعلىبناءًشهريًا،جنيه300,000إلى

المخزون(.وحجمالموقععلىتعتمد
مماالتكاليف،كافةاحتساببعد%15إلى%10بينيتراوحالصافي:الربحهامش○

جنيه.45,000إلى20,000بينتتراوحمحتملةشهريةأرباحيعني

للعملاءالوصولواستراتيجيةالتسويق.4

الاجتماعيالتواصلمواقععلىوحساباتإلكترونيموقعإنشاءالإنترنت:علىالتواجد●
الخصومات.وعروضالمنتجاتعرضعلىالتركيزمعإنستجرام(،)فيسبوك،

خاصةالمستهدف،الجمهورإلىللوصولوفيسبوكجوجلإعلاناتاستخدامالرقمي:التسويق●
بالمحل.المحيطةالجغرافيةالمنطقةفي

الآن"اشتريمثلعروضأووالعطلات،المواسمخلالخصوماتتقديمالترويجية:العروض●
تمويل.شركاتأوبنوكمعبالتعاونلاحقًا"وادفع

يزيدمماالشراء،عندمجانيةتركيبوخدماتالأمدطويلةضماناتتقديمالبيع:بعدماخدمة●
المحل.فيوثقتهمالعملاءرضامن

الاقتصاديةالجدوىتحليل.5

سنة،1.5إلى1خلالالمالرأساسترداديمكنالسابقة،التوقعاتعلىبناءًالاسترداد:فترة●
التسويق.حملاتونجاحثابتمبيعاتمتوسطتحقيقبفرض

بعدماوخدماتتنافسية،أسعاروتقديمعالية،بجودةمتنوعةمنتجاتتوفيرالنجاح:عوامل●
البيع.

أسعارفيوالتذبذبالكبرى،المتاجرمنالشديدةالمنافسةالاقتصادية،التغيراتالتحديات:●
المستوردة.الأجهزة



القانونيةوالمتطلباتالتراخيص.6

المختصة.الجهاتمنالتجاريالنشاطرخصةاستخراج●
الكهربائية(.للأجهزة)خاصةوالسلامةالأماناشتراطاتمعالتوافقمنالتأكد●
المستحقة.بالضرائبالالتزاممنوالتأكدوالضرائب،التجاريالسجلفيالنشاطتسجيل●

فيوالتنوعالمناسب،الموقعاختياربشرطواعدًامشروعًاكهربائيةأجهزةبيعمحلمشروعيعتبر
التحدياتلتجاوزخططوضعيجبكماالبيع.بعدماوخدماتالرقميالتسويقعلىوالتركيزالمنتجات،

تنافسية.بأسعارمنتجاتوتوفيرالأسعارتقلبمثل


